


































































































































































































 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

DATE OF BIRTH: 19/02/1979 
 

OBJECTIVE 

At the age of over 40, I have been nourishing a strong will not only to generate profits 

for business but also to contribute more and more to the social development in Vietnam 

 
AREAS OF EXPERTISE 

 Direct investment - Project management  Professional network in Vietnam and area 

 M&A - Indirect investment  International investor relations 

 Strategic development  Investment / Banking / Food ingredients / F&B 

 Holding - Restructuring - IPO - Fund raising /Coldchain / FMCG / Retail / Agriculture 

 Sales - Marketing - Branding capacity 

 
COMPETENCIES 

 Strategic planning and Leadership  Strong oral and written communication 

 Solid understanding of M&A processes  Establishing focus and fostering teamwork 

 Project planning, execution, assessment  Analytical & Critical thinking - Problem solving 

 Organisation - Business management  Networking 

 Revenue goal - Growth attainment  Providing motivational support 

 Financial planning - Valuation  Responsibility - Commitment to career 

 
PERSONAL VALUES 

 Inner harmony  Independent  Wisdom  Equality  Creativity  Moral courage 

 

 
WORKING STYLE 

 Proactive driving for results  Professionalism 

 Listening and Collaboration  Prudential 

 Straightforwardness  Temperateness 

 
KEY EXPERIENCE 

11/2021 - 8/2022: Thanh Thanh Cong Bien Hoa JSC (SBT) - TTC Sugar 

Investment Director 

https://www.ttcsugar.com.vn 
 

1/2021 - 11/2021: Tristar foodservice group ( Hanoi ) 

Restructuring / Strategic Development / Investment Consultant 

http://tristarvn.com.vn 

https://trongdongpalace.com/he-thong 

PHUONG PHAM ( Jessie ) 
• Tel: +84 908190279 • Email: phuongpham310305@yahoo.com.vn 

 
•  

• Address: BB12.03 New City, 17 Mai Chi Tho, Binh Khanh Ward, D2, HCMC, VN 

https://www.ttcsugar.com.vn/
http://tristarvn.com.vn/
https://trongdongpalace.com/he-thong
mailto:phuongpham310305@yahoo.com.vn


9/2016 - 12/2020: Asia Ingredients Group ( HCMC ) 

Chief Investment Officer 

https://www.asiagroup-vn.com/lang/en.htm 
 

4/2013 - 8/2016: GMARKs Vietnam Investment & Consulting 

Investment Director / Business Strategy Consultant 

 
4/2012 - 3/2013: HSBC Vietnam Bank 

Wealth Management Manager 

 
1/2007 - 3/2012: Phu Hung Securities Corporation 

Investment Manager / Advisory Deputy Manager 

 
12/2005 - 12/2006: Tan Tan Peanuts Company 

International Sales Manager 

 
5/2001 - 2/2004: Mai Anh Food Processing Company (Milk Powder) 

Marketing Manager / Domestic Regional Sales Manager 

 
LATEST SUBSTANTIAL PROJECTS 

2022: 

- Completing Due-Dilligence and approved by BOD for a transaction of 1,200ha sugarcane farm in 

Tully, North QLD, Australia with a total investment of AUD 16million. 

- Developing 8,000ha of land for the Central Highlands source material area costs VND 2,600 billion. 

- Improving and finalizing the business model of Fruit tree planting project for 5 years planning 

from 2022 to 2027. 

- Feasibility study of a Convention Center to utilize 3,000m2 of existing land in Tay Ninh city. 

- Market research for positioning Miaha product - pasteurized sugarcane juice with a production 

project of VND 1,200 billion. 

 
2021: 

- Food distribution center in Hanoi for Tristar group and also doing 3rd party distribution services 

- ERP system & CRM applications 

 
2019 - 2020: 

- Feasibility study, investment proposal, looking for a strategic Thai partner and launching a JVC of 

cold storage automation with a total investment of USD 30 million in Song Than 2 IZ, Binh Duong. 

- 2nd phase of ACP coconut processing company ( AIG’s subsidiary ) in Ben Tre province. 

- 2nd factory of AHS tapioca starch company ( AIG’s subsidiary ) for new product – Glucose syrup 

in Nghe An province. 

 
2018 - 2019: 

- From studying the industry value chain to M&A object research, approach & screening, M&A 

proposal, business evaluation & valuation, due-diligence, post-merger integration and new 

manufacturing investment plan ... of a tapioca starch company worth VND 350 billion in Nghe An. 

- Executing buy-out shares from Mekong Capital of one subsidiary ( ACC ) in 2018. 

http://www.asiagroup-vn.com/lang/en.htm


2016 - 2017: 

- Holding parent company from 6 independent subsidiaries before with valuation of USD 300 million. 

- Contributing & Evolving Development Strategy to BOD. 

- Some added strategic investment in current subsidiaries of AIG. 

 
EDUCATION AND TRAINNING 

 
EDUCATION: 

2010: Fund Manager License 

State Securities Commission of Vietnam, Hanoi 

2001: Bachelor Degree in Economics - Auditing 

Van Lang University, HCMC 

 
TRAINING: 

2018: - Proactive Leadership – FranklinCovey Vietnam 

2017: - M&A strategy for break-through growth – CMAC Investment & Executive Education 

2011: - Technical Analysis Trainer – Certificate of Phu Hung Securities Corporation. 

- Win the hearts, leading successful – Psychological course of Unity, HCMC 

2009: - Trading Psychology & Technical Analysis – Asia Charts, Singapore. 

- CFA Program Training – Financial Services Academy, Thailand 

2008: - Professional CEO – PACE Institute of Leadership and Management, HCMC 

2006: - Business Laws for Managers and Leaders – PACE Institute of Directors, HCMC 

2004: - Certificate in Creativity Methodologies – College of Natural Sciences, HCMC 

2001: - Management and Organization Skills for Selling – TQM Consultancy, HCMC 

 
REFERENCES 

- Mr. Huỳnh Ngọc Sinh: 093 2618099 – HR Director of TTC Sugar, HCMC 

- Ms. Trần Thị Thu: 096 8075185 – HR Manager of Trong Dong Palace Corp., Hanoi 

- Ms. Hoàng Ngọc Thuận: 0989 9031542 – HR Manager of AIG group, HCMC 

 

 

THANK YOU! 



 

 
 

 
 

 

 
 

 
 

 
 

 

 
 

 
 

 

NGÀY SINH: 19/02/1979 

MỤC TIÊU 

Ở tuổi ngoài 40, tôi có mong muốn mạnh mẽ được đóng góp cho sự phát triển của xã hội Việt 

Nam nhiều hơn nữa song song với việc mang lại các lợi ích kinh tế trong kinh doanh. 

 
LĨNH VỰC CHUYÊN MÔN 

 Đầu tư trực tiếp - Quản lý dự án  Network chuyên nghiệp ở VN & trong khu vực 

 M&A - Đầu tư gián tiếp  Quan hệ đầu tư nước ngoài 

 Chiến lược & phát triển kinh doanh  Đầu tư / Ngân hàng / Nguyên liệu thực phẩm/ 

 Tập đoàn - Tái cấu trúc - IPO - Huy động vốn F&B / Chuỗi lạnh / FMCG / Bán lẻ / Nông nghiệp 

 Sales - Marketing - Branding 

 
NĂNG LỰC 

 Lập chiến lược & Lãnh đạo  Giao tiếp tốt - Nói & Viết 

 Hiểu biết vững chắc về quy trình M&A  Thiết lập sự tập trung & Thúc đẩy làm việc nhóm 

 Lên kế hoạch dự án, triển khai & đánh giá  Tư duy phân tích, phản biện - Giải quyết vấn đề 

 Tổ chức - Quản trị kinh doanh  Networking 

 Mục tiêu doanh thu - Đạt được tăng trưởng  Hỗ trợ & tạo động lực 

 Kế hoạch tài chính - Định giá  Trách nhiệm - Cam kết với công việc 

 
GIÁ TRỊ BẢN THÂN 

 Hài hoà  Độc lập  Trải nghiệm  Bình đẳng  Sáng tạo  Đạo đức & can đảm 

 
PHONG CÁCH LÀM VIỆC 

 Kiến tạo hướng tới hiệu quả  Chuyên nghiệp 

 Lắng nghe & Hợp tác  Thận trọng 

 Thẳng thắn  Ôn hoà 

 
KINH NGHIỆM CHÍNH 

11/2021 - 8/2022: Tổng công ty Thành Thành Công Biên Hòa (SBT) - TTC Sugar 

Giám đốc đầu tư 

https://www.ttcsugar.com.vn 
 

1/2021 - 11/2021: Tập đoàn Dịch vụ ăn uống Ba Sao ( Hà Nội ) 

Tư vấn Tái cấu trúc - Chiến lược phát triển - Đầu tư dự án 

http://tristarvn.com.vn 

https://trongdongpalace.com/he-thong 

 
 
 
 
 

PHẠM THỊ THUÝ PHƯỢNG ( Jessie ) 
• Tel: +84 908190279 • Email: phuongpham310305@yahoo.com.vn 

• Địa chỉ: BB12.03 New City, 17 Mai Chí Thọ, P. Bình Khánh, Q2, TPHCM, VN 

https://www.ttcsugar.com.vn/
http://tristarvn.com.vn/
https://trongdongpalace.com/he-thong
mailto:phuongpham310305@yahoo.com.vn


9/2016 - 12/2020: Tập đoàn nguyên liệu thực phẩm Á Châu AIG ( TPHCM ) 

Giám đốc đầu tư 

https://www.asiagroup-vn.com/lang/en.htm 
 

4/2013 - 8/2016: Công ty Tư vấn & Đầu tư GMARKs Vietnam 

Giám đốc đầu tư / Tư vấn chiến lược ( cho khách hàng ) 

 
4/2012 - 3/2013: Ngân hàng HSBC Vietnam Bank 

Trưởng phòng quản lý tài sản 

 
1/2007 - 3/2012: Công ty CP chứng khoán Phú Hưng 

Trưởng phòng đầu tư / Phó giám đốc tư vấn 

 
12/2005 - 12/2006: Công ty CP đậu phộng Tân Tân 

Giám đốc kinh doanh quốc tế 

 
5/2001 - 2/2004: Công ty chế biến thực phẩm Mai Anh ( Sữa bột ) 

Trưởng phòng Marketing / Giám đốc bán hàng khu vực 

 
CÁC DỰ ÁN LỚN GẦN NHẤT 

2022: 

- Hoàn tất DD (thẩm định) & Hội đồng quản trị thông qua đề xuất mua nông trại mía 1,200ha tại Tully, 

Bắc QLD, Úc với tổng đầu tư 16 triệu AUD. 

- Phát triển 8,000ha đất cho vùng nguyên liệu Tây Nguyên tổng giá trị ~2,600 tỷ VND. 

- Cải tiến & hoàn chỉnh mô hình kinh doanh Dự án Cây ăn trái giai đoạn 5 năm 2022-2027. 

- Đề xuất tiền khả thi Dự án Trung tâm hội nghị TP Tây Ninh (3,000m2) tối ưu quỹ đất sẵn có. 

- Nghiên cứu thị trường và định vị sản phẩm Miaha - Dự án NM nước mía tiệt trùng 1,200 tỷ VND. 

 
2021: 

- Trung tâm phân phối thực phẩm DC tại Hà Nội cho nội bộ tập đoàn Ba Sao & kinh doanh dịch vụ. 

- Ứng dụng hệ thống ERP & CRM. 

 
2019 - 2020: 

- Nghiên cứu tiền khả thi, đề xuất đầu tư, tìm kiếm đối tác chiến lược Thái Lan và thành lập công 

ty liên doanh trong lĩnh vực kho lạnh tự động tại KCN Sóng Thần 2 với tổng đầu tư 30 triệu USD. 

- Nghiên cứu & triển khai giai đoạn 2 nhà máy dừa ACP ( Công ty con của AIG ) tại Bến Tre. 

- Nghiên cứu & triển khai nhà máy thứ 2 của công ty tinh bột sắn AHS ( Công ty con của AIG ) với sản 

phẩm mới Glucose syrup ở Nghệ An, tổng đầu tư 300 tỷ VND. 

 
2018 - 2019: 

- Nghiên cứu từ chuỗi giá trị ngành để xác định đối tượng M&A, tiếp cận & sàng lọc, đề xuất M&A, định 

giá công ty & kinh doanh, due-diligence (thẩm định), hội nhập sau sáp nhập và kế hoạch đầu tư 

nhà máy mới Công ty tinh bột sắn AHS trị giá 350 tỷ VND ở Nghệ An. 

- Thực hiện mua lại cổ phần từ Mekong Capital tại công ty con ACC năm 2018. 

 
2016 - 2017: 

- Tập hợp thành lập công ty mẹ AIG từ 6 công ty con trước đó với định giá hơn 300 triệu USD. 

- Đóng góp xây dựng Chiến lược phát triển với BOD. 

- Một số khoản đầu tư chiến lược gia tăng khác tại các công ty con của AIG. 

http://www.asiagroup-vn.com/lang/en.htm


HỌC VẤN VÀ ĐÀO TẠO 

 
HỌC VẤN: 

2010: Chứng chỉ quản lý quỹ 

Uỷ ban chứng khoán nhà nước Việt Nam, Hà Nội 2001: 

Cử nhân kinh tế - chuyên ngành kiểm toán Đại học 

Văn Lang, TPHCM 

 
 ĐÀO TẠO: 

2018: - Lãnh đạo kiến tạo - FranklinCovey Vietnam 

2017: - Chiến lược M&A cho tăng trưởng đột phá - CMAC Investment & Executive Education 

2011:  - Trainer về Phân tích kỹ thuật đầu tư - Công ty chứng khoán Phú Hưng. 

- Thu phục trái tim để lãnh đạo thành công - Psychological course of Unity, TPHCM 

2009:  - Tâm lý giao dịch & Phân tích kỹ thuật - Asia Charts, Singapore. 

- Đào tạo về CFA Program - Financial Services Academy, Thailand 

2008: - CEO chuyên nghiệp - PACE Institute of Leadership and Management, TPHCM 2006: 

- Luật kinh doanh cho Quản lý & Lãnh đạo - PACE Institute of Directors, TPHCM 2004: - 

Phương pháp luận sáng tao - Trường Khoa học & Tự nhiên, TPHCM 

2001: - Quản lý & Tổ chức bán hàng - TQM Consultancy, TPHCM 

 
REFERENCES 

- Mr. Huỳnh Ngọc Sinh: 093 2618099 – Giám đốc Nhân sự Tổng công ty TTC Sugar, TPHCM 

- Ms. Trần Thị Thu: 096 8075185 - Trưởng phòng Nhân sự công ty Trống Đồng Palace, Hà Nội 

- Ms. Hoàng Ngọc Thuận: 0989 9031542 - Trưởng phòng Nhân sự tập đoàn AIG, TPHCM 

 

 

THANK YOU! 



 BẢN TÓM LƯỢC THÔNG TIN CÁ NHÂN 

 THÔNG TIN CÁ NHÂN: 

 Họ và tên  :  NGUYỄN NAM THÁI 
 Giới tính  :  Nam 
 Ngày sinh  :  27/11/1974 
 Tình trạng hôn nhân :  Đã kết hôn 
 Địa chỉ nơi cư trú  :  K2-02 Chung cư Docklands Saigon – 99 Nguyễn Thị Thập, 

 Phường Tân Phú, Quận 7, TP HCM 
 Số điện thoại di động :  0969 893 869 
 Email cá nhân  :  thainguyennam74@gmail.com 

 Trình độ học vấn : Cao học Quản trị BĐS/Tiện ích – Greenwich University - London 

 Các lĩnh vực có kinh nghiệm : Bán lẻ ; Nhượng quyền ; Quản lý BĐS 
 Các nước đã tới trong quá trình học tập, công tác: Các nước Tây Âu, Anh, Mỹ, Mexico, Hàn Quốc, Nhật Bản, Thailand, 
 Singapore, Indonesia 

 THÔNG TIN KINH NGHIỆM LÀM VIỆC: 
 I – Công ty Nutifood 
 Thời gian  Từ 5/2021 đến nay 
 Công ty  Công ty Cổ phần Thực phẩm Dinh dưỡng Nutifood Bình Dương 
 Vị trí  Giám đốc Kênh cửa hàng Nutifood-Ngôi nhà dinh dưỡng 
 Nhiệm vụ chính  •  Xây dựng đề án phát triển hệ thống cửa hàng Nutifood - Ngôi nhà dinh dưỡng. Mô hình bán lẻ Chuyên 

 doanh các sản phẩm của Công ty Nutifood 
 •  Xây dựng quy trình vận hành cửa hàng, quy trình liên phòng ban thuộc phạm vi hệ thống cửa hàng và kinh 

 doanh online/offline 
 •  Xây dựng kế hoạch chi tiết phát triển hệ thông 500 cửa hàng 
 •  Trực tiếp phát triển và điều hành hệ thống cửa hàng chủ sở hữu và hợp tác nhượng quyền 

 Dự án thực hiện  •  Phát triển hệ thống 222 cửa hàng trong 6 tháng (từ 12/2021 đến 12/7/2022), tại: 



 -  TP Hồ Chí Minh 
 -  Hà Nội 
 -  Đà Nẵng 
 -  Bình Thuận 
 -  Biên Hòa 
 -  Bình Dương 
 -  Vũng Tầu 
 -  Vĩnh Phúc 

 •  Triển khai mô hình cửa hàng hợp tác nhượng quyền 
 •  Kết hợp bán hàng offline với các kênh TMĐT, nền tảng ứng dụng của đối tác (Beamin, Grabfood, Shopee 

 Food…) 

 II – Tư vấn Freelancer 
 Thời gian  Từ 5/2019 đến 5/2021 
 Công ty  (1)  Venesa 

 (2)  Londonsales Group 
 Vị trí  Tư vấn: Kinh doanh, Phát triển kênh MĐT & Liên kết Tele Center 
 Nhiệm vụ chính  •  Thực hiện tư vấn phát triển kênh bán hàng online 

 •  Tư vấn quản lý và điều hành hoạt động kinh doanh 10 trung tâm chăm sóc da của 
 •  Venesa với sản phẩm liên doanh đối tác Isarel 
 •  Xây dựng các hoạt động marketing thúc đẩy bán hàng 
 •  Phối hợp thúc đẩy các hoạt động tìm kiếm, mời khách hàng tham gia trị liệu qua hệ thống Tele Center 

 Dự án thực hiện  •  Xây dựng trang TMĐT V-care.com.vn 
 •  Xây dựng hệ thống cộng tác viên bán hàng online 1,200 người 
 •  Đưa vào vận hành trang thương mại điện tử trong thời gian ngắn phục vụ bán hàng ngay trong thời kỳ đóng 

 cửa các trung tâm kinh doanh và giãn cách xã hội. 
 •  Liên kết và đưa các nhãn hàng lớn tham gia trên trang TMĐT 
 •  Thúc đẩy bán hàng qua trang TMĐT vượt chỉ tiêu; mang lại dòng tiền và lợi nhuận ngay trong tháng đầu 

 tiên triển khai 
 •  Hoàn thành đề án bán lẻ chuỗi của hàng H&B Venesa 
 •  Hoàn thành đề án bán lẻ mỹ phẩm thương hiệu FTV 

 III – Tập đoàn BRG 
 Thời gian  Từ tháng 10.2016 đến tháng 3.2019 
 Công ty  Tập đoàn BRG 



 Vị trí  Phó TGĐ Kinh Doanh Công ty Intimex Vietnam; Phó GĐ Khối Bán lẻ Tập đoàn 
 Nhiệm vụ chính  •  Xây dựng mô hình kinh doanh mới “Intimex Home & Food”  thay thế toàn bộ chuỗi siêu thị Intimex đã có 

 •  Định vị lại thương hiệu, khách hàng, mô hình & chiến lược phát triển 
 •  Áp dụng mô hình mới vào chuỗi siêu thị hiện hữu 
 •  Phát triển địa điểm mới 
 •  Xây dựng SOP, KPI cho bộ phận kinh doanh, marketing, phát triển mạng lưới 
 •  Rà soát, chuẩn hóa hoạt động thu mua của phòng mua hàng và kho vận 
 •  Xây dựng đề án bán lẻ Chuỗi cửa hàng chăm sóc sắc đẹp & sức khỏe cho tập đoàn BRG 

 •  Thương thảo và ký hợp đồng hợp tác với Tập đoàn Sumitomo Nhật Bản về phát triển bán lẻ tại VN 

 Dự án thực hiện  •  Khai trương mô hình Intimex Home & Food tại 174 Lạc Long Quân-HN; Mô hình riêng của BRG 

 •  Khai trương mô hình Fujimart tại 142 Lê Duẩn-HN; Hợp tác cùng đối tác Sumitomo 

 •  Hoàn thành xây dựng đề án về chuỗi cửa hàng Hapharco H&B; Mô hình riêng của BRG 

 IV – Tập đoàn TNC 
 Thời gian  Từ tháng 10.2014 đến tháng 10.2016 
 Công ty  TNC (Thành viên Tập đoàn TNG) 
 Vị trí  Giám đốc khối PTKD Bán Lẻ 
 Nhiệm vụ chính  •  Xây dựng mô hình và kế hoạch kinh doanh bản lẻ siêu thị, cửa hàng tiện lợi 

 •  Tham gia xây dựng kế hoạch kinh doanh ngành chăm sóc sức khoẻ & sắc đẹp H&B 

 •  Xây dựng mô hình kinh doanh các thương hiệu F&B 

 •  Tìm kiếm, lựa chọn thương hiệu Quốc tế nhận nhượng quyền 

 •  Xây dựng quy trình quản lý, vận hành chuỗi 

 •  Tham gia tìm kiếm và thực hiện soát xét các thương hiệu F&B phục vụ mục đích mua bán sát nhập (M&A) 

 Dự án thực hiện  •  Liên doanh Family Mart - Chuỗi cửa hàng tiện lợi Nhật Bản 

 •  Cold Stone Creamery - Chuỗi cửa hàng kem - Franchised – USA 



 •  Hard Rock Cafe - Nhà hàng theo chủ đề - Franchised – USA 

 •  Hollys Coffee - Chuỗi cửa hàng Cafe - Franchised – Korea 

 •  Fanny Ice Cream - Chuỗi cửa hàng và sản xuất kem - M&A 

 V – Tập đoàn Đại Dương 
 Thời gian  Từ tháng 1.2007 đến tháng 10.2014 
 Công ty  Ocean Retail 
 Vị trí  Giám đốc khối PTKD Bán Lẻ 
 Nhiệm vụ chính  •  Xây dựng mô hình kinh doanh bán lẻ: Đại siêu thị, Siêu thị, CH tiện lợi 

 •  Quy hoạch phát triển mạng lưới 

 •  Xây dựng quy trình, báo cáo khảo sát địa điểm 

 •  Phối hợp với đơn vị chuyên môn tìm kiếm, nghiên cứu, đánh giá và đề xuất lựa chọn địa điểm 

 •  Đàm phán, thương lượng, thực hiện các thủ tục ký kết hợp đồng với đối tác sở hữu mặt bằng được chọn. 

 •  Phối hợp với bộ phận pháp chế trong qua trình hoàn thiện thủ tục cấp phép hoạt động 
 •  Thiết kế quy hoạch mặt bằng, phối cảnh tổng thể dự án theo mô hình được duyệt 
 •  Xây dựng dự toán đầu tư trang thiết bị, công cụ dụng cụ hoàn chỉnh cho siêu thị, kho, trung tâm chế biến. 

 •  Phối hợp với các bộ phận chức năng tổ chức đấu thầu, lựa chọn nhà cung cấp trang thiết bị, công cụ 

 •  Giám sát việc triển khai thi công theo bản vẽ kỹ thuật, layout đã duyệt. 
 •  Tham gia xây dựng cách bài trí siêu thị, trưng bày Planogram 

 •  Quản lý điều hành hoạt động của bộ phận marketing vận hành (operation marketing) 
 •  Xây dựng KHKD hệ thống chuỗi café thương hiệu Givral 
 •  Xây dựng và phát triển mạng lưới bán lẻ Kem Tràng Tiền 

 Dự án thực hiện  •  Trung tâm thượng mại No5 – Vinaconex 

 •  Ocean Mart – 08 điểm tại Hà Nội (gồm Royal City, Tines City), Ninh Bình, Hà Tĩnh 

 •  Givral Café – 08 điểm tại Hà Nội và HCMC 



 VI – Khu đô thị Ciputra 
 Thời gian  Từ tháng 5.2002 đến tháng 1.2006 
 Công ty  Khu đô thị Ciputra – Nam Thăng Long Hà Nội 
 Vị trí  Trưởng phòng Quản lý công sản – Estate Managment 
 Nhiệm vụ chính  •  Quản lý, phát triển khu vực cho thuê, bán lẻ của Ciputra 

 •  Hợp tác với trường UNIS tổ chức chương trình dành cho cư dân trong khu vực (ComEd) 
 •  Quản lý hoạt động duy tu, bảo dưỡng kỹ thuật Khu đô thị (thang máy, chiếu sáng, bể bơi, phòng tập…) 
 •  Điều phối hoạt động của các nhà cung cấp dịch vụ (an ninh, cảnh quan, vệ sinh/môi trường) 
 •  Tổ chức các sự kiện dành cho khu dân cư 
 •  Tham gia nhận bàn giao các phân khu xây dựng / tài sản từ nhà thầu 

 Dự án thực hiện  •  Các khối nhà chung cư cao tầng G/E/L 

 •  Các khu nhà thấp tầng D, C 
 •  Club House 

 VII – Tổ chức BAVE 
 Thời gian  Từ tháng 1.1994 đến tháng 12.2000 
 Công ty  Dự án Giáo dục BAVE 
 Vị trí  Trợ lý Đại diện 
 Nhiệm vụ chính  •  Tham gia hỗ trợ công tác điều phối dự án 

 •  Tổ chức các hoạt động hội thảo đào tạo giáo viên tại các trường, các tỉnh thành 

 •  Tổ chức các sự kiện quảng bá cho Dự án 

 •  Trợ giúp Bộ GD&ĐT trong thủ tục nhập khẩu tài liệu từ các nhà cung cấp tại nước ngoài 

 Dự án thực hiện  •  Bộ sách tiếng Anh học đường - English for Vietnam text book từ lớp 6-12 

 •  Bộ Video giảng dạy tiếng Anh trên truyền hình - English for Vietnam Video series 

 THÔNG TIN HỌC VẤN: 
 Cao học  ĐH Greenwich (London – Anh)  Quản trị BĐS và Tiện ích 
 Đại học  ĐH Đông Đô  QTKD & Marketing 
 Cao đẳng  Tài chính kế toán  Kế toán 



 Tiếng Anh  IELTS 6.5 
 Chuyên môn  Retail Category Management 

 Train the trainer 

 HOẠT ĐỘNG XÃ HỘI: 
 Năm 1995 tham gia hoạt động từ thiện “Ngân hàng bò” hỗ trợ các hộ gia đình hoàn cảnh khó khăn tại huyện Sóc Sơn-Hà Nội 
 Năm 1997 tham gia nhóm “Nghiên cứu khả thi dự án hỗ trợ phát triển Giáo dục dạy nghề” 
 Năm 2007 tham gia điều phối các dự án tổ chức PUM Hà Lan – tư vấn hỗ trợ phát triển các doanh nghiệp vừa và nhỏ 
 Năm 2014 tham gia Ban điều hành Tiểu Ban Hậu cần phục vụ Đại lễ Phật đản Liên Hợp Quốc – Veasak 2014 
 Năm 2012-2016 triển khai dự án “Nồi cháo từ thiện” phục vụ bệnh nhân Bệnh viện Tim Hà Nội vào thứ 7 hàng tuần 

 THÔNG TIN GIA ĐÌNH: 
 Mối quan hệ  Họ tên  Năm sinh  Nơi công tác 
 Bố  Nguyễn Đưc Huy  1930  Thiếu tướng, Tư lệnh Quân Khu 2 – đã nghỉ hưu 
 Mẹ  Nguyễn Minh Thuận  1939  Giáo viên cấp 3 – đã nghỉ hưu 
 Vợ  Vũ Minh Phương  1974  Giáo viên Yoga 
 Con  Nguyễn Vũ Trung Kiên  2001  Sinh viên 
 Con  Nguyễn Thái Phương Uyên  2003  Học sinh 

 REFERENCE: 
 Mối quan hệ  Họ tên  Chức vụ  Liên hệ 
 Quản lý trực tiếp  Lê Văn Tần  P.Tổng giám đốc BRG 

 Chủ tịch Seabank 
 BRG 
 tan.lv@brggroup.vn 
 +84 939 17 3333 

 Quản lý trực tiếp  Phan Đức Bình  Tổng giám đốc TNC 
 Chủ tịch Family Mart 

 TNC Holdings 
 binhpd@tncgroup.com.vn 
 +84 984 99 1616 

 Đồng nghiệp  Nguyễn Thu Hằng  Phó TGĐ phụ trách nhân 
 sự - BRG 

 0903296888 

 Đồng nghiệp  Nguyễn Bích Huyền  Trợ lý Chủ tịch về nhân 
 sự - VP Bank 

 0913253471 


